        Magic 主题换装体验馆
成员:梅娜、娄艳敏、杨月玲
主题:丰富,爱好，主题,体验
一、发展前景：
1.多元化运营
小而精品牌开启新业态“小时代”。为客户提供包括服装，道具，化妆一体的服务。了解客户需求，通过一种模式达到多重营销。主题体验馆应顺应开展潮流，稳固已有细分市场，积极追求创新型开展，完成行业继续安康前行。
2.‘病毒式营销’

随着互联网对文化产业的浸透不时增强，体验文化得以发展。通过线上营销吸引客户，利用图片，文字，视频等方式夺人眼球。比方，互联网强调自助化与用户参与、交互，强调数据的剖析与发掘，强调将用户体验和数据运用到业务效劳进程中，经过技术手腕促进业务的开展与提升等。
二、店面简介:
1.选址方面:选址宜在城市中心，方便体验者寻找，并且可以吸引其他到市中心消费的客户。市中心人流量大，尤其是学生经常聚集的地方，这部分群体便是我们主要的目标客户。
2.装修方面:面积约为50㎡,分为汉服体验区、韩国校服体验区、梦幻仙女主题区、卫生间以及工作台。设计为温馨浪漫的风格，分区明晰，为顾客提供优质的服务，力求营造一种幽雅、舒适、休闲的消费环境。
3.校园市场环境方面:校园经济的市场有很广的发展领域，消费者也是很单纯的消费，相对外部市场竞争要小，个体经营单纯，以小投资为主，服务于在校大学生。服务于学生，应该提供最优质的服务，首先，要吸引学生的注意目光，让他们能在最短的时间来光顾本店，所运用的营销方法是多种途径的
三、创业目标:

我们秉承着打造最温馨的最舒适的拍照环境。根据顾客的需求进行服装的采购。随着中国经济及旅游业的发展，互联网时代，大家对于美有了更直观的感受，大家欣赏美，渴望美，在未来几年内，换装体验馆经营模式将多元化发展，国际化进程将加快，而且必将成为时尚。
四、市场营销
    相信很多女生在梦里都幻想着自己是一个公主或是游戏角色，头戴王冠、身着华丽衣装……其实在现实生活中你也能够实现当公主、扮演游戏角色的梦想。换装主题体验馆是新时代的产物，里面具有各种流行服饰，欧式宫廷礼服、婚纱、COS、汉服、旗袍、和服、洛丽塔洋装，JK等等，消费人群广泛，能够吸引更多顾客。大家都知道现在的90后00后女生都喜欢cos、洛丽塔、汉服等服饰，但买一件又太贵，所以换装主题体验馆的商机是非常明显的。拍照、玩乐、穿搭是当代女性的主要消遣方式，针对这种趋势，我们可以利用互联网推送，使更多人了解到换装体验馆的存在，利用微博大V，小红书用户的广告营销，吸引用户前往。
